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Auxiliamos empresários que buscam vender seus negócios ou preparar seus negócios para 
que eles possam ser vendidos com maior facilidade, valorização e segurança. Auxiliamos 
empresas no processo de aquisição de outras empresas, desde a construção das análises 
para a tomada de decisão estratégica até a execução de toda a transação. Com foco em

Crescimento
Investimento
Inovação

O que nós fazemos?

M&A



M&A

MOTIVO DA TRASAÇÃO

VALUATION
Avaliação da empresa &

Mapeamento do 
mercado

NEGOCIAÇÃO

ACOMPANHAMENTO
Acompanhamento da 

auditoria

FECHAMENTO

2 4 7

1 3 5

Entendimento das razões 
estratégicas e tese de 

investimento

Negociação com os 
interessados

Negócio fechado

Como nós fazemos?

COMPREENSÃO
Entendimento do momento 
empresarial (empresário / 

empresa)



O que é crucial para 
conseguirmos prestar 
o serviço?

M&A

• Trabalhar com exclusividade para evitar 
que informações estejam circulando no 
mercado simultaneamente através de 
interlocutores distintos

• Compreensão sólida do negócio e do 
mercado de atuação

• Multidisciplinariedade e experiência do 
time para dissecar todos os aspectos da 
empresa e de uma possível transação

• Compreender e fundamentar onde está o 
valor da empresa para o mercado (o que 
faz ela atrativa, diferente, etc.)

• Velocidade adequada (aproveitar as janelas 
de oportunidade e dar cadência aos 
processos)

• Rigor técnico

• Estabelecimento de um elo de confiança 
entre Galapos e cliente 
(empresário/proprietário das ações/cotas 
da empresa);

• Respaldo e disponibilidade do cliente para 
execução do escopo

• Manter sigilo absoluto



Quais são os marcos 
mais importantes 
deste serviço?

M&A

Contratação 
(Mandato de 
Venda ou de 

Compra)

CONTRATAÇÃO

Apresentação da 
tese de 

investimento 
(em casos de 

buy side)

TESE

Apresentação 
da avaliação da 

empresa e 
validação pelo 

Cliente

VALUATION

Recebimento OU 
realização de 

proposta

PROPOSTAS

Fechamento da 
transação

FECHAMENTO



Quais os nossos 
diferenciais?

M&A

ANÁLISE

Profundidade na análise do 
negócio do cliente, 

amparada por uma sólida 
experiência empresarial

RELACIONAMENTO

Orientação pelo 
relacionamento de longo 

prazo com o cliente.

VELOCIDADE

Disponibilidade e 
velocidade na execução

ATUAÇÃO CONSULTIVA

Interesse pelo negócio do 
cliente & atuação 

consultiva



Como seria a 
experiência perfeita 
do nosso serviço?

M&A

Uma visão bem construída da 
empresa, que traga novas formas de 
ver o ativo, análises interessantes e 
mensagens consistentes;

Executar o processo, demonstrando 
expertise, prós e contras, seguindo 
método.

Concluir a transação (fechamento), 
dando segurança financeira e 
jurídica ao cliente
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